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Rechnungsdaten in das richtige elektronische
Format bringen, automatisch für den rei-

bungslosen Austausch zwischen Lieferanten und
Bestellern sorgen und das Reklamationsmanage-
ment verbessern – mit den billinx-Lösungen von
Lufthansa AirPlus lassen sich die Finanzprozes-
se vereinfachen und zugleich beschleunigen. So-
wohl die Rechnungssteller als auch die Rech-
nungsempfänger reduzieren so Fehlerquellen
und damit die Kosten in ihren Finanzprozessen
erheblich.

Denn Unternehmen verschwenden nach wie
vor bares Geld in den heute noch vorherrschen-
den veralteten Finanzprozessen. „Jede gedruckte
Rechnung kostet ein Unternehmen im Schnitt
neun Euro, da sind die Einsparpotenziale enorm
hoch“, weiß Stefan Wälde, Director Sales &
Product Development bei billinx. Dennoch: Vie-
le Unternehmen unterschätzen die Einsparpoten-
ziale und nutzen noch nicht die Vorteile des elek-
tronischen Rechnungsaustausches. Experten

schätzen das durch Papierprozesse im Unterneh-
men gebundene Kapital auf 25 Prozent – Geld,
welches durch den Einsatz von E-Invoicing ein-
gespart werden kann. Das belegt auch eine Stu-
die, die billinx Ende 2007 gemeinsam mit der
Unternehmensberatung Bonpago und dem Lehr-
stuhl für E-Commerce der Universität Frankfurt
durchgeführt hat. Insgesamt, so schätzen die Ex-
perten, bestehen weltweit Einsparpotenziale von
bis zu 150 Milliarden Euro.

Mit billinx-Lösungen wird das
Zahlen preiswerter
Der Austausch elektronischer Rechnungsdaten
zwischen Rechnungssteller und Rechnungsemp-
fänger wird über den billinx consolidator als
Schnittstelle abgewickelt. Über das Online-
Portal sind alle Schritte des Vorgangs transpa-

rent: Beide Seiten haben Einblick, Rechnungs-
empfänger verfügen zusätzlich über die Mög-
lichkeit, Daten zu modifizieren und zu ergänzen.
Durch das vollständig digitale Bearbeiten entfal-
len die Druck-, Porto- und Distributionskosten
des klassischen Rechnungsversands. Zusätzlich
sinken die Bearbeitungszeiten und -kosten bei
Reklamationen. „Das alles sind Faktoren, die die
Basis für ein erfolgreiches Financial Supply
Chain Management im Unternehmen darstel-
len“, sagt Wälde. „Denn nicht nur das aktive
Einsparen der Kosten wirkt sich positiv auf die
Unternehmensbilanz aus, sondern auch die da-
mit verbundene Optimierung des Cashmanage-
ments“.

billinx macht beiden Seiten das
Leben leichter
Neben der Rechnungskonsolidierung gehört
die Zahlungsabwicklung zum Kerngeschäft

von billinx. Mit dem Intercorporate Purcha-
sing, das wie eine virtuelle Kreditkarte funk-
tioniert, profitieren die Kunden von einer 
zentralisierten Zahlungsabwicklung. Leis-
tungsempfänger erhalten eine übersichtliche,
lieferantenübergreifende Sammelrechnung,
gleichzeitig übernimmt billinx das Zahlungs-
ausfallrisiko für den Lieferanten und stellt die
pünktliche Begleichung der Rechnung sicher.
Abgerundet wird das Angebot von der billinx-
Firmenkarte. Diese können Mitarbeiter als
Einkaufskarte vor allem bei dezentralen Ad-
Hoc Einkäufen nutzen. Unternehmen profitie-
ren hiervon gleich mehrfach: Die oft lästige
Handkasse gehört so der Vergangenheit an, in-
dividuelle Kontierungsinformationen sorgen
für ein schnelles Zuordnen der Einzelrechnun-
gen zu Kunden oder Projekten und stellen ei-
nen optimalen Überblick über alle Vorgänge 
sicher.

Linking financial worlds: billinx bietet Lösun-

gen für den gesamten Prozess des Financial

Supply Chain Managements

Linking financial worlds

Wer seit über 10 Jahren elektronische Be-
schaffungslösungen entwickelt, darf

sich mit Recht zu den Pionieren der jungen
Branche zählen. 

Firmenprofil
Mit der Verleihung des angesehenen Deut-
schen Materialwirtschaftspreises für die euro-
paweit erste Internet-basierte Beschaffungs -
lösung Ende der 90er Jahre begann die Ge-
schichte von Healy Hudson. Seitdem bildet
die elektronische Beschaffung den Kern unse-
res prämierten Lösungsportfolios. Unsere
Kunden  profitieren von umfangreichen und
einfach zu bedienenden Lösungen, die durch
ihre direkte Kostenersparnis überzeugen.
Healy Hudson gehört zu den führenden An-
bietern von E-Procurement-Lösungen in
Europa. Unsere Software ist mehrsprachig
und daher international einsetzbar. 

Produkte
Die Kernprodukte sind elektronische Ein-
kaufslösungen für private und öffentliche
Kunden. Insbesondere die für Behörden wich-
tige Einhaltung gesetzlicher Vorgaben (VOL,
VOB, etc.) wird durch den Einsatz unserer
Produkte garantiert. 

Technologie
Die Lösungen basieren auf neuester Internet-
technologie von Microsoft (.NET) und Sun
(Java). Seit mehr als zehn Jahren arbeitet un-
ser Entwicklerteam mit diesen Technologien.
Die Kombination aus Technologie, Kompe-
tenz und Erfahrung gibt Healy Hudson einen
bedeutenden Wettbewerbsvorteil im Bereich
der elektronischen Beschaffung. Der Einsatz
der Web 2.0-Technologie Ajax ergänzt Healy
Hudsons technische Expertise.

Design & Bedienbarkeit
Eine Maxime unserer Softwareentwicklung
ist die leichte Bedienbarkeit. Benutzer mit hö-
herem Anspruch finden hingegen zahlreiche
zusätzliche Optionen, die ein Arbeiten auch
auf Expertenebene unterstützen.

Healy Hudson

Wie sowohl der Rechnungsempfänger als auch der Rechnungssteller mit jeder Rechnung bares Geld sparen kann

Pionier und Schritt-
macher der Branche

Die PSG Procurement Service
GmbH bietet unter der Marke

ips und M-Exchange umfassende Be-
schaffungsdienstleistungen an.

PSG hat mehr als 15 Jahre Erfah-
rung, über 200 zufriedene Kunden,
ein hervorragendes Preis-Leistungs-
verhältnis sowie hohe Fachkompe-
tenz und Flexibilität in der Projektar-
beit. Durch die Verbindung von IT-
und Einkaufs-Know-How entwickelt
PSG maß geschneiderte Lösungen, für
höchst möglichen Nutzen. Das Produktsorti-
ment umfasst weit mehr als 8 Mio. elektronisch
verfügbare Artikel von mehr als 800 Lieferanten
aus den verschiedensten Bereichen.

Der Bereich ips erbringt Einkaufsdienstleis-
tungen zur Vereinfachung der Bestell- und Rech-
nungsabwicklung für nicht-Produktionsmaterial
bis zum BPO (Business Process Outsourcing).

Im Geschäftsbereich eProcurement Services
bietet PSG IT-Lösungen und Plattformen zur 
Automatisierung von Beschaffungsprozessen in
Synergie mit der M-Exchange AG.

Professionelle Energiebeschaffung durch
WV Energie AG. 

PSG verknüpft die Einkaufsdienstleistungen
mit den elektronischen Medien zu integrierten 

individuellen Lösungen angepasst an die Kun-
denprozesse und -systeme

Mit Beratung und Projektkompetenz aus über
15 Jahren Erfahrung begleitet PSG seine Kunden
auf dem Weg zu modernen und effizienten 
Beschaffungsstrukturen

Procurement Services GmbH

Moderne und effiziente
Beschaffungsstrukturen

Healy Hudson GmbH 
Peter-Sander-Str. 32 
D - 55252 Mainz-Kastel
Tel.: +49 6134 298-0
Fax: +49 6134 298-105
info@healy-hudson.com
www.healy-hudson.com

Halle 12, Stand 110

billinx profitiert von der langjährigen
Kompetenz von AirPlus  im internationa-
len Transaktions-Management. Der er-
fahrene B2B-Spezialist hat mit mehr als
32.000 Firmenkunden über 93 Millionen
Transaktionen abgewickelt und verfügt
über ein hohes Maß an Finanz- und
Technologie-Know-How.

billinx baut 
auf Erfahrung

Billinx 

Stefan Wälde
Director Sales & Product Development
billinx – Invoice Management by AirPlus
Dornhofstraße 36
63263 Neu-Isenburg
Tel.: +49 (0) 61 02 204-700
Fax: +49 (0) 61 02 204-349
E-Mail: info@billinx.com
Internet: www.billinx.com

Halle 12, Stand 219

PSG Procurement Services GmbH
Haus Sülz 6
53797 Lohmar
Tel.: (022 05) 9278-138
Fax: (022 05) 9278-107
e-mail: info@ips-psg.de
www.ips-psg.de

Halle 12, Stand 331

PSG verbindet IT-Erfahrung und Einkaufs-Know-how


